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事業承継支援

将来の事業承継に課題や不安を持つお客さまにオーダー

メードのご提案を実施しています。主宰事業の発展を主眼

として、円滑に事業の承継ができるよう、お客さまの個々

のご事情に合わせたプランを提供します。

職域取引

法人のお客さまの社員取引推進と福利厚生諸制度の構築

をお手伝いしています。平成18年4月からは確定拠出年金

推進室を設置し、運営管理業務も手がけています。

■資産家・経営者・従業員の皆さまへ
のサービス

プライベート・アドバイザリー本部

プライベート・アドバイザリー本部では、企業経営者や

資産家の皆さまのさまざまなご要望にお応えしています。

当本部には、金融資産に関してお客さまのニーズに合わ

せ総合的な運用提案を行うプライベートバンキング業務、

お客さまの大切な事業を円滑に承継できるよう、豊富な経

験から蓄積したノウハウと外部専門家との提携によりきめ

細かくサポートする事業承継支援業務、財形預金、住宅融

資や確定拠出年金等、従業員のライフプランを支える福利

厚生制度の提供や導入支援を行う職域取引業務、がありま

す。

この3つのサービスを、企業経営者や従業員、資産家の

皆さまのご要望に合わせ、当行関連会社や提携企業と連携

しながら、国内の営業店を通じて迅速にご提供しています。

プライベートバンキング

お客さまご自身の資産に関するお考えを共有させていただ

き、そのうえで、銀行内外との連携による、事業拡大、事

業・資産承継等、お客さまの資産全体に関するご提案をベ

ースに、金融資産に対する資産の配分に関するご提案、各資

産ごとの具体的な運用のご提案等を行います。
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