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■資産家・経営者・従業員の皆さまへ
のサービス

プライベート・アドバイザリー本部
プライベート・アドバイザリー本部では、企業経営者や
資産家の皆さまのさまざまなご要望にお応えしています。
当本部には、お客さまのニーズに合わせ総合的な資産運
用提案を行うプライベートバンキング業務、お客さまの大
切な事業を円滑に承継できるよう、豊富な経験から蓄積し
たノウハウと外部専門家との提携によりきめ細かくサポー
トする事業承継支援業務、企業人事戦略の一環として、金
融面における福利厚生や確定拠出年金の制度設計をサポー
トする職域取引業務、があります。
当本部では、この3つのサービスを、資産家や企業経営

者、従業員の皆さまのご要望に合わせ、当行関連会社や提
携企業と連携しながら、国内の営業店を通じて迅速にご提
供しています。

● プライベートバンキング業務では、お客さまにご提供する総
合金融アドバイス機能を強化するため、積極的なスタッフの
拡充を図りました。また、最近の金融市場の混乱に際して
は、お客さまが保有される個別商品に関する追加的な情報提
供を行う一方、お客さまの金融資産ポートフォリオの見直し
についてのご提案も積極的に行ってまいりました。

● 事業承継支援業務では、お客さま固有のご事情に合わせた
オーダーメイドのご提案を実施しています。また、各種セミ
ナーを開催しタイムリーな情報提供にも努めており、企業
経営者の方々から約4,000件のご相談をお受けしています。

● 職域取引事業部では、優秀な人材確保という経営課題の解
の一つとして効果を上げている福利厚生制度や確定拠出年
金について「進化する福利厚生」、「確定拠出年金導入とそ
の後」をテーマとしたセミナーを開催し、約230社の人事
部門を中心とする方々にご来場いただきました。

■投資銀行ビジネス

SMFGでは、商業銀行として長年にわたり築き上げてきた
幅広いお客さまとの取引関係をベースに、従来の商業銀行
業務だけでなく、一歩進んだ商業銀行をベースとした投資銀
行業務に積極的に取り組んでいます。三井住友銀行の投資
銀行部門およびグループ会社の力を結集する事で、資金調
達、資金運用、事業再編、リスクヘッジ、企業間資金決済
等、さまざまなニーズに対し最適なソリューションを提供
し、お客さまのビジネス展開や企業価値向上のお手伝いをさ
せていただきます。

◆サムライシンジケートローン
三井住友銀行は、平成20年度上期に米 IBM社向け
に500億円、また米ウォルト・ディズニー社向けに
540億円の円貨建てシンジケートローンを主幹事と
して組成しました。両社とも、日本でシンジケート
ローンによる資金調達を行うのは初めてであり、当
行のグローバル市場での存在感が高まっています。

◆SMBC Capital India Private Limited設立
三井住友銀行は、平成20年4月にインドにおける
ストラクチャードファイナンス業務の強化を目的に、
アドバイザリー業務に特化した現地法人をニューデ
リー市に設立しました。三井住友銀行では、豪亜地
域におけるストラクチャードファイナンス業務を行
う人員をシンガポール・香港・シドニーに配置し、
同地域におけるニーズへの対応に努めてまいりまし
たが、本現地法人の設立により、今後一層の増加が
予想されるインドでのインフラ整備案件をはじめと
したストラクチャードファイナンス業務のニーズに
的確に対応し、従来以上にきめ細かなサービスの提
供が可能になりました。
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