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プライベートバンキング
お客さまの金融資産に関するお考えを共有させていただ
き、資産の配分に関するご提案、各資産ごとの具体的な運
用のご提案等の総合金融アドバイスを行います。

職域取引
法人のお客さまを取り巻く経営環境は、大きく変化して
います。
この大きな変化とともに生じる法人のお客さまの人事戦
略上の課題に応えるため、三井住友銀行の商品・サービス
も活用し、福利厚生制度の構築や確定拠出年金の制度構築
支援を行います。
また、従業員の皆さまには、お勤め先を通じ、皆さまの

「ライフプラン実現」をサポートする商品・サービスを提供
します。

■  資産家・経営者・従業員の皆さまへ
のサービス

プライベート・アドバイザリー本部
プライベート・アドバイザリー本部では、企業経営者や

資産家の皆さまのさまざまなご要望にお応えしています。
当本部には、お客さまの大切な事業や資産を円滑に承継

できるよう、豊富な経験から蓄積したノウハウと大手税理
士法人との提携によりきめ細かくサポートする事業承継・
資産承継支援業務、金融資産に関して外部提携企業とも連
携しお客さまのニーズにあわせた総合的な金融サービスの
提供を行うプライベートバンキング業務、企業人事戦略の
一環として、金融面における福利厚生や確定拠出年金の制
度設計をサポートする職域取引業務、があります。
当本部では、三井住友銀行関連会社や提携企業と連携し

ながら、“One Bank”としてのシームレスな対応により、
個人取引・法人取引にまたがるお客さまのニーズにお応え
していきます。
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事業承継・資産承継支援
将来の事業承継や資産承継に課題や不安を持つお客さま
にオーダーメイドのご提案を実施しています。また、各種
セミナーを開催しタイムリーな情報提供にも努めており、
企業経営者の方々から多くのご相談をお受けしています。
個人と法人にまたがる個々のご事情にあわせた多角的なコ
ンサルティングを提供しています。
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